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บทน า 
         ในยุคดิจิทัลที่พฤติกรรมการซื้อขายเปลี่ยนไปอย่าง

รวดเร็ว แพลตฟอร์มอีคอมเมิร์ซกลายเป็นอีกหนึ่งช่องทาง

ส าคัญในการสร้างรายได้ “ลาซาด้า” (Lazada) ถือเป็น

หนึ่งในแพลตฟอร์มชั้นน าของเอเชียตะวันออกเฉียงใต้ ที่มี

ผู้ใช้งานจ านวนมากและระบบสนับสนุนที่ครบครัน เหมาะ

ส าหรับทั้งผู้ประกอบการรายใหญ่และแม่ค้าออนไลน์

มือใหม่ที่ต้องการเริ่มต้นธุรกิจอย่างมีประสิทธิภาพ 

         อีบุ๊คเล่มนี้จัดท าขึ้นเพือ่เป็นคู่มือเริ่มตน้ส าหรับผู้ที่

สนใจเปิดร้านขายของในลาซาด้า ไม่ว่าคุณจะไม่มีพื้นฐาน

ด้านการขายของออนไลน์มาก่อน หรือยงัไม่มั่นใจว่าจะ

เริ่มต้นอย่างไร หนังสือเล่มนี้จะพาคุณก้าวไปทีละขั้น 

พร้อมแนวทาง ปัจจัยส าคัญ และเทคนิคที่จ าเป็น เพื่อให้

คุณสามารถเริ่มต้นได้อย่างมั่นใจ 
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          ไม่ว่าคุณจะต้องการหารายได้เสริม หรือก าลังมอง

หาโอกาสทางธรุกิจใหม่ๆ ลาซาด้าคือจุดเริ่มตน้ที่เข้าถึงง่าย 

และมีศักยภาพในการเติบโตสูง 

        พร้อมแล้วหรือยัง? ถ้าพร้อม… เราไปเปิดร้านกัน

เลย!  
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