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บทนํา 

 

ในยุคที่อินเทอรเน็ตเชื่อมคนทั่วโลกไวดวยกัน ธรุกิจ

ออนไลนไดกลายเปนทางเลือกที่นาสนใจอยางมาก 

โดยเฉพาะสําหรับผูที่อยากเริ่มตนธุรกจิโดยไมตองลงทุนสูง 

หนึ่งในโมเดลธรุกิจที่ไดรับความนิยมและเติบโตอยาง

ตอเนื่องคือ DropShip หรือทีห่ลายคนรูจักในชื่อ “ขาย

ของโดยไมตองสตอกสินคา” 

 

DropShip ชวยใหคุณสามารถเริ่มตนธุรกิจโดยไมตองมี

คลังสินคา ไมตองลงทุนซือ้ของลวงหนา และไมตองยุงยาก

กับการจัดสง คุณเพียงแคทําหนาที่เปนตัวกลางระหวาง

ลูกคากับซัพพลายเออร เมื่อลูกคาส่ังซื้อ คุณสงคําส่ังซื้อให
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ซัพพลายเออร และพวกเขาจะจัดสงสินคาไปยังลูกคา

โดยตรงในชื่อของคุณ 

แมดูเหมือนงาย แตความสําเร็จในธุรกิจ DropShip ก็ตอง

อาศัยความเขาใจ กลยุทธ และการวางแผนอยางมีระบบ 

หนังสือเลมนี้จะพาคุณไปรูจักกบัการทํา DropShip ตั้งแต

พื้นฐาน จนถงึเทคนิคการสรางยอดขายใหเติบโต พรอม

แนวทางการบรหิารจัดการที่เหมาะสม 

 

ไมวาคุณจะเปนมือใหมทีเ่พิ่งเริม่ตน หรือเคยลองทําแลวแต

ยังไมสําเร็จ หนงัสือเลมนี้จะชวยใหคุณเขาใจภาพรวมของ

ธุรกิจ DropShip ไดอยางชัดเจน และสามารถเริ่มตนได

อยางมั่นใจ 

  



4 
 

สารบัญ 

บทนํา           2 

บทที่ 1: รูจักกับธุรกิจ DropShip      5 

บทที่ 2: การเลือกสินคาที่ใชและตลาดเปาหมาย    10 

บทที่ 3: การสรางรานคาออนไลนและชองทางขาย    15 

บทที่ 4: เทคนิคการทําการตลาดออนไลนเพื่อเพิ่มยอดขาย  21 

บทที่ 5: การบริหารจัดการคําสั่งซ้ือและลูกคา    27 

บทที่ 6: การแกไขปญหาและรับมือกับความทาทาย   33 

บทที่ 7: กาวสูความสําเร็จอยางยั่งยืน      38 

บทสรุปสงทาย         44 

  


