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ค ำน ำ 

ในยุคที่เศรษฐกจิมีความผันผวน อาชีพ "นายหน้า
อสังหาริมทรัพย์" กลับกลายเป็นหนึ่งในทางเลือกที่น่าสนใจ
ส าหรับคนที่ต้องการเริ่มต้นธุรกิจของตัวเองโดยไม่ต้องมี
ต้นทุนสูง เพราะเพียงแค่มีความตั้งใจ รู้จักใช้เครื่องมือที่มี 
และเข้าใจวิธกีารท างานอย่างถูกต้อง ก็สามารถสร้างรายได้
ได้จริง 

หนังสือเล่มนี้ถกูเขียนขึ้นเพื่อเปน็ “คู่มือพื้นฐาน” ส าหรับผู้ที่
สนใจเริ่มต้นอาชีพนายหน้า ตั้งแต่ศูนย์ ไม่เคยมีประสบการณ ์
ไม่รู้จะเริ่มอย่างไร โดยจะพาคุณไปทีละขั้น — ตั้งแต่การ
เข้าใจบทบาทของนายหน้า วิธหีาทรัพย์ หาลูกค้า การปิดการ
ขาย การใช้เทคโนโลยีช่วยท างาน ไปจนถึงการวางแผน
เติบโตอย่างมอือาชีพ 
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เนื้อหาทัง้หมดถูกเรียบเรียงให้อ่านง่าย เข้าใจไว ใช้ได้จริง ไม่
ว่าจะเป็นนักเรยีน นักศึกษา คนท างานประจ า หรือผู้ที่อยาก
มีรายได้เสริมกส็ามารถน าไปประยุกตใ์ช้ได้ทันที 

ขอใหห้นังสือเลม่นี้เป็นจุดเริ่มตน้ของการเปลี่ยนชีวิตคุณ และ
เป็นแรงบันดาลใจในการสร้างอาชีพที่มั่นคงในวงการ
อสังหาริมทรัพย์ 

ด้วยความหวงัดี 
ผู้เขียน 
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บทที่ 1: นำยหน้ำอสังหำฯ คืออะไร? 

🔍 ควำมหมำยของ “นำยหน้ำอสังหำ” 

นายหน้าอสังหาริมทรัพย์ คือ ผู้ที่เป็นตัวกลำง เชื่อมระหว่าง 
“ผู้ขาย” กับ “ผู้ซื้อ” หรือ “ผู้ให้เช่า” กับ “ผู้เช่า” เพื่อให้
การซื้อขายหรือเช่าอสังหาริมทรัพย์เป็นไปอย่างราบรื่น และ
ได้รับค่าตอบแทนเป็น “ค่าคอมมิชชัน” 

💡 นายหน้าไม่จ าเป็นต้องมทีรัพย์สินเป็นของตัวเอง แค่มี 
“ทักษะ” และ “ความสามารถในการประสานงาน” ก็
สามารถสร้างรายได้ได้ 

 

💰 รำยได้ของนำยหน้ำ 

 การขาย: ได้ค่าคอมฯ เฉลี่ย 3% ของราคาขาย 
 การเช่า: ได้ค่าคอมฯ 1 เดือนของค่าเช่า 
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 การท า Co-Broker: แบง่ค่าคอมกับนายหน้าอีกคน เช่น 
50/50 

ตัวอย่ำง: 

 บ้านขายราคา 3,000,000 บาท → ได้ค่าคอม 90,000 
บาท 

 คอนโดให้เช่าเดือนละ 15,000 บาท → ได้ค่าคอม 
15,000 บาท (ครั้งเดียว) 

 

🏠 อสงัหำริมทรัพย์ที่นำยหน้ำท ำได้ 

 บ้านเดี่ยว 
 ทาวน์โฮม 
 คอนโดมิเนียม 
 อาคารพาณิชย์ 
 ที่ดินเปล่า 
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 โกดัง/โรงงาน 
 ออฟฟิศ/ส านักงาน 

 

👩💼 คุณสมบัติพื้นฐำนของคนที่อยำกเป็นนำยหน้ำ 

 มีใจรกัการบรกิาร 
 ชอบพูดคุย/เจรจา 
 มีความอดทน 
 เรียนรู้ได้ไว 
 ไม่กลัวการขาย 
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📌 นำยหน้ำอสังหำไม่ต้องมีใบอนุญำต? 

ในประเทศไทย ปัจจุบันยัง ไม่บังคับ ต้องมใีบอนุญาต แต่
การมีความรู้ ความเข้าใจเรื่องกฎหมายอสังหา จะท าให้คุณดู
มืออาชีพ และป้องกันการมีปัญหาภายหลัง 

 

🔑 สรุปบทที่ 1: 

 นายหน้าอสังหาฯ คือผู้เชื่อมโยงคนซื้อ-ขาย-เช่าอสังหา 
 ไม่จ าเป็นต้องมีทุน 
 สร้างรายได้จากคอมมิชชัน 
 เป็นอาชีพอิสระที่เริ่มต้นได้ง่าย แต่ต้องขยันจริงจัง 

 

 

 


